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‘Probin-leden bundelen
specialistische kennis’
Probin biedt meerwaarde in kennisoverdracht, 
merkonafhankelijkheid en landelijke dekking

De kracht van de Probin-groep is dat elk lid zijn
eigen specialisme geniet. Al die specialismen
samen vormen een breed landelijk kennis-
netwerk, als ondersteuning naar architecten,
 aannemers en andere opdrachtgevers bij het
ontwikkelen en uitvoeren van projecten. 
Tevens bieden de Probin-leden hun klanten 
een  logistieke landelijke dekking en door hun
 merkonafhankelijkheid een optimale vrijheid 
in materiaalkeuze. Probin Van Arnhem uit 
Montfoort is een van de specialistische 
bedrijven op het gebied van hang- en sluitwerk. 
Optimale openheid, zonder dat de veiligheid in
het geding komt. Daar gaat het bij Probin om.

Hedendaagse gebouwen vragen een optimale toegankelijkheid 
zonder in te leveren aan veiligheid. Een gecontroleerde toegang 
voor personen, zonder het risico te lopen dat niet-geautoriseerde
personen naar binnen glippen. Het toepassen van dat soort 
mechanische en elektronische toegangscontrolesystemen vraagt
veel kennis. In de persoon van Ben Lequé heeft Probin Van Arnhem
een professioneel adviseur in huis, die kan bogen op meer dan 
25 jaar ervaring binnen de branche. ‘Door kritisch te kijken naar
een ontwerp van een project, valt nog veel winst te behalen in het
toepassen van hang- en sluitwerk. Wij ontzorgen architecten en
aannemers door mee te kijken in de ontwerpfase, waardoor 
problemen in de uitvoering worden voorkomen, de functionaliteit 
en het gebruikerscomfort worden verhoogd, maar vaak ook de
kostprijs nog voordeliger uitvalt.’

Turnkey projecten
Ben Lequé: ‘Wij ontwerpen en installeren volledig turnkey mechani-
sche sluitsystemen en elektronische toegangscontrolesystemen,
waardoor men als bedrijf of instelling van minuut tot minuut 
precies inzicht heeft in wie zich in het gebouw bevindt. Nooit meer



sleutels zoek, nooit meer mensen met sleutels die geen recht 
van toegang hebben. Wij realiseren moderne en altijd actuele 
toegangscontrolesystemen, die niet alleen optimale veiligheid 
bieden, maar ook als  managementtool en als urenregistratie 
ingezet kunnen worden. Controlesystemen die zorgen voor een 
hogere efficiency binnen de onderneming. Wij helpen hen graag
daarbij’, aldus Dirk de Bruijn van Probin Van Arnhem. 
Samen beschikken de Probin-leden over een enorm kennis-
potentieel dat men met elkaar wil delen, om de adviesfunctie 
naar de klant voor elk van de leden te optimaliseren. Vanuit die 
synergiegedachte opent Probin Van Dijk uit Sassenheim komend
jaar een kenniscentrum, waar Probin-leden gebruik van kunnen
maken voor het uitwisselen van kennis en ervaring. Tevens zal dit
centrum dienst doen als ontvangstruimte en educatiecentrum 
voor Probin-relaties.

Regionale functie
Zoals de meeste Probin-leden heeft Probin Van Arnhem een 
belangrijke regionale functie. Maar het lidmaatschap van de 
Probin-groep biedt het bedrijf tevens een landelijke dekking. 
Dirk de Bruijn voegt eraan toe: ‘Wij zijn groot door klein te zijn. 
Regionaal zijn we een van de grootste ijzerwarenhandelaren. 
De deelname binnen Probin vergroot ons bereik en biedt ons de
mogelijkheid om klanten landelijk te bedienen. Onze klanten 
hebben de mogelijkheid om bij ons te blijven kopen, ook als het 
betreffende project zich ver buiten onze regiogrenzen afspeelt.
Door nauwe samenwerking kunnen we iedereen, waar dan ook in
Nederland, van dienst zijn.’

Specialisatie
De huidige bouw vraagt om specialisatie, waarbij de adviesfunctie
en het bieden van ondersteuning aan opdrachtgevers steeds be-
langrijker worden. Alleen een goed product is niet meer voldoende.
Naast een goed advies, biedt Probin Van Arnhem een zeer breed

B
O

U
W

W
E

R
E

L
D

 #
 0

8
Ad

ve
rt

or
ia

l

3

scala aan A-merken. De Bruijn: ‘Probin maakt ook het verschil ten
opzichte van anderen door het bieden van volledige merkonafhan-
kelijkheid. De klant heeft volledige keuzevrijheid, omdat Probin 
altijd op zoek is naar de voor hen meest efficiënte en prijsbewuste
oplossingen.’  

1932
De uit 1932 daterende ijzerwarenhandel Van Arnhem werd in 2000
overgedaan aan Probin Van Dijk uit Sassenheim. Maar Van Arnhem
bleef behouden, zowel in de naam als door de tweede en derde
 generatie Van Arnhem die nog werkzaam zijn in het bedrijf. Sinds in
2003 de nieuwbouw in gebruik werd genomen aan de Vlasakker in
Montfoort, beschikt Van Arnhem over een Probin-vestiging voor de
professional en een PROVAK voor de particulier. Twee gescheiden
vestigingen. Probin Van Arnhem richt zich met haar ijzerhandel
zowel op de bouw als de industrie, waarbij één van de krachtigste
troeven is het bieden van een totaalpakket aan ijzerwaren en 
gereedschappen. Hun specialisaties zijn machines en het hang- 
en sluitwerk.

Groot zijn in het klein zijn, zoals Dirk de Bruijn het noemt. 
Probin van Arnhem beschikt over een team van in totaal ruim 
20 mensen, waarbij Van Arnhem wordt gekenmerkt door zijn
enorme flexibiliteit en sterk servicegerichte organisatie. 
De constante groei van de laatste jaren is het succes van hun visie.
Want ondanks dat Probin Van Arnhem optimaal invulling weet te
geven aan grote projecten, worden de ZZP’er en de kleine aan-
nemer absoluut niet uit het oog verloren: ‘Integendeel! Wij hebben
juist heel veel kleine klanten, die we optimaal ondersteunen. 
Dat maakt ons groot in het klein zijn!’

Voor verdere informatie:
www.probin.com


